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酒店销售年度工作计划（组合3篇）

篇1：酒店销售年度工作计划

         针对销售部的工作职能，我制订了销售部20xx年工作思路，现在向大家作一

个汇报

         一、建立完整详细的客户档案以及资料

         建立完善的客户档案，对宾客按签单重点客户，会议接待客户，有发展潜力

的客户等进行分类建档，详细记录客户的所在单位，联系人姓名，地址，全年消费金额及给该单

位的折扣等，建立与保持同政府机关团体，各企事业单位、企业家等重要客户的业务联系，为了

巩固老客户和发展新客户，除了日常定期和不定期对客户进行销售访问外，在年终岁末或重大节

假日及客户的生日，通过电话、发送信息等平台为客户送去我们的祝福。计划2012年逐渐筹办客

户答谢会，以加强与客户的感情交流，听取客户意见。

         二、开拓创新，开拓市场，争取客源

         今年销售将配合酒店整体新的营销体制，重新制订并完善2012年销售任务计

划及业绩考核，提高销售代表的工资待遇，激发、调动营销人员的积极性。以月度营销任务完成

情况及工作日记志综合考核营销代表。督促营销代表，通过各种方式争取团体和散客客户，稳定

老客户，发展新客户，并在拜访中及时了解收集宾客意见及建议，反馈给有关部门及总经理室。

         计划人员编制具体为3人，明年加强酒店招聘工作，填补空缺岗位。

         强调团队精神，将部门经理及营销代表的工薪发放与整个部门总任务相结合

，强调互相合作，互相帮助，营造一个和谐、积极的工作团体。

         三、热情接待，服务周到

         接待团体、会议、客户，要做到全程跟踪服务，“全天侯”服务，注意服务

形象和仪表，热情周到，针对各类宾客进行特殊和有针对性服务，最大限度满足宾客的精神和物

质需求。向客户征求意见，了解客户的需求，及时调整营销方案。

         做好超值服务，用细节去感动每一位客人。

         四、密切合作，主动协调

         与酒店其他部门接好业务结合工作，密切配合，根据宾客的需求，主动与酒

店其他部门密切联系，互相配合，充分发挥酒店整体营销活力，创造最佳效益。

         五、加强学习，提高销售技巧
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         争取空闲时间加强自身学习销售技巧，对本部门人员做好培训工作，提高销

售水平。

         20xx年销售部在酒店领导的正确领导下，将会开拓创，团结拼搏，创造销售

部的新形象、新境界！

篇2：酒店销售年度工作计划

         酒店前厅年度工作计划|酒店销售部的年度工作计划

         针对销售部的工作职能，我们制订了市场营销部xx年工作思路，现在向大家

作一个汇报：

         一、建立酒店销售公关通讯联络网

         今年重点工作之一建立完善的客户档案，对宾客按签单重点客户，会议接待

客户，有发展潜力的客户等进行分类建档，详细记录客户的所在单位，联系人姓名，地址，全年

消费金额及给该单位的折扣等，建立与保持同政府机关团体，各企事业单位，商人知名人士，企

业家等重要客户的业务联系，为了巩固老客户和发展新客户，除了日常定期和不定期对客户进行

销售访问外，在年终计划在适当时期召开次大型客户答谢联络会，以加强与客户的感情交流，听

取客户意见。

         二、开拓创新，建立灵活的激励销售机制。开拓市场，争取客源

         今年营销部将配合酒店整体新的销售体制，重新制订完善xx年市场营销部销

售任务计划及业绩考核管理实施细则，销售代表实行工作日记志，每工作日必须完成拜访两户新

客户，三户老客户，四个联络电话的二、三、四工作步骤，以月度销售任务完成情况及工作日记

志综合考核销售代表。督促销售代表，通过各种方式争取团体和散客客户，稳定老客户，发展新

客户，并在拜访中及时了解收集宾客意见及建议，反馈给有关部门及总经理室。

         强调团队精神，，强调互相合作，互相帮助，营造一个和谐、积极的工作团

体。

         三、热情接待，服务周到

         接待团体、会议、客户，要做到全程跟踪服务，“全天侯”服务，注意服务

形象和仪表，热情周到，针对各类宾客进行特殊和有针对性服务，最大限度满足宾客的精神和物

质需求。制作会务活动调查表，向客户征求意见，了解客户的需求，及时调整营销方案。

         四、做好市场调查及促销活动策划

         经常组织部门有关人员收集，了解旅游业，宾馆，酒店及其相应行业的信息
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，掌握其经营管理和接待服务动向，为酒店总经理室提供全面，真实，及时的信息，以便制定营

销决策和灵活的推销方案。

         五、密切合作，主动协调

         与酒店其他部门密切配合，根据宾客的需求，充分发挥酒店整体营销活力，

创造最佳效益。

         加强与有关宣传新闻媒介等单位的关系，充分利多种广告形式推荐酒店，宣

传酒店，努力提高酒店知名度，争取这些公众单位对酒店工作的支持和合作。

         xx年，销售部将在酒店领导的正确领导下，努力完成全年销售任务，开拓创

新，团结拼搏，创造营销部的新形象、新境界。

         感谢您的阅读，祝您生活愉快。

篇3：酒店销售年度工作计划

         酒店年度工作计划

         1、努力使散客的入住率上一个台阶

         20xx年，销售部的主要工作之一将放在提升散客入住率上。我们拥有大多数

酒店不具备的优势，那确实是良好的区位优势与便利的交通条件。我们会利用全部可能的工具（

网络、报刊、杂志及短消息的运用）加大对酒店的宣传力度。力争全年在散客的入住率上有较大

提升。

         2、加强与各大旅行社间联系

         20xx年销售部制订在旅游黄金周到来之前，利用周末的休息时间，到省内几

大的旅游城市（张家界、吉首、衡阳、岳阳、韶山等）进行走访，与地州市的各大旅行社之间建

立起长期的合作关系，使得这些旅行社有意向将团队安排到我们酒店，以确保酒店客房的收入。

         3、加强主题、价格、渠道销售战略的运用

         20xx年销售部会根据不同的节日、不同的季节制订相应的销售方案，综合运

用价格、产品及渠道战略将酒店的客房，棋牌，餐饮组合销售。使酒店在竞争中始终处于主动地

地位，以限度的吸引顾客，从而保障酒店经营目标的完成。

         4、加强部门间的沟通协作

         建立良好的沟通机制是有效实施销售方案和完美服务顾客的保障。因此销售

部会一如既往地积极主动地与各部门进行沟通协作，互相配合。以一个整体面对顾客，充分发挥
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酒店整体销售活力，创造效益

         5、具体的目标明确

         A、会议计划收入为13万，理想目标是完成15万。

         B、会议团队、旅行团队的总收入力争达到45万。

         C、由销售部带来的餐饮收入突破40万

         新的一年，我们必将继续探索，继续学习，我们希望又会有忙碌而充分的一

年，但是明年再回过头来总结的时候，我们希望不再留有遗憾。我们不奢望尽善尽美，但希望销

售部在新的一年里，全部工作都有起色，有突破，有创新，最终因此要有不错的业绩。我始终坚

信天道酬勤，有付出，就确信会有丰硕的成果等着大家!

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                               4 / 4

http://www.tcpdf.org

