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银行优秀员工个人总结

篇1：银行优秀员工个人总结

         为了实现用户满意第一，我除保证每天提前做好班前准备工作，做到准点开

门、满点服务之外，还时常牺牲个人休息时间到单位上办理各类业务，主动向客户营销我行产品

，如基金，国债，保险等;并做到解释简明扼要，浅显易懂，让客户在最短的时间内了解我行产品

，接受我行产品。对优质客户，我基本使用的是站立式服务，且做到来有迎声，走有送声。此外

，我还耐心细致地向客户讲解个人储蓄业务、个人消费贷款、个人住房贷款、个人电子银行等个

金业务，受到客户好评。就曾受到客户口头表扬20余次，未接到过一次客户投诉，多次受到单位

领导褒奖。

         我始终坚持工作第一的原则，认真执行所里的各项规章制度，工作上兢兢业

业、任劳任怨，时刻以创新服务，持久服务的服务理念鞭策、完善自已，以用户满意为宗旨，努

力为储户提供规范化和优质的服务。在铜元局分理处注重对员工素质培养的今天，我刻苦钻研业

务技能，在熟练掌握了原业务流程的基础上，认真主动地学习新业务，尤其钻研个金业务。在工

作中他总能想客户之所想，急客户之所急，给客户最满意的服务。全年来，我办理业务快速、准

确，业务量一直处于全所前列，月平均业务量4500笔，如：

         在二季度，开理财金一户，金额一百万元，组织他行存款八十余万元。从***

x年至今一直担任业务主管，在储蓄所人手严重不足的情况下，我主动为所领导分忧，不计个人得

失，长期放弃休息到所里加班，在工作中正确地起到了主管的模范作用。

         本着为用户负责的服务理念，经过一年来的刻苦工作、学习和实践，我在今

年二季度两次在南岸支行获得最佳主管荣誉称号、两次在分行评为最佳核算质量奖、二季度差错

在全市排名第三。这些荣誉与成绩的取得，与分理处、储蓄所领导的培养和广大同事的关心是分

不开的。

         工作中不断学习，在学习业务技能的同时，我还注意努力提高自身素质，以

适应金融现代化的需要。我在工作之余进行自我充电，努力自学计算机技能。

         通过这几年的工作，使我个人的综合素质得以提升，也锻炼得更加成熟。在

以后的工作中，我还要继续本着主人翁的态度，兢兢业业、努力工作，爱岗敬业，吸取他人之所

长、克已之短，一如既往地为本所的发展敬献自己的一份微薄之力。

         我工作口号是：向客户提供更优质的服务、把优质服务工作落到实处!

篇2：银行优秀员工个人总结

         时光荏苒，一年的时间转瞬即逝。回首即将过去的xx年，有领导的关心与教

诲，有同事的支持与帮助，有攻坚克难之后的喜悦与欣慰，也有惆怅彷徨之后的不悔抉择。虽然
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我还是一个从事银行工作刚刚两年的辅助员工，但是经过努力，我今年的业绩从年初的个人存款x

xxx多万增加到现在的xxxx多万，净增xxxx多万，已经成为支行揽储方面业绩第一名。现将我一年

中的工作情况作如下总结：

         一、加强学习，提升自身素质

         一年来，我能够认真学习银行方面的业务知识，不断提高自己的理论素质和

业务能力。在学习的过程中，我逐渐总结出了符合自身特点的学习方法，即比较学习。跟其他同

事比，我个人欠缺的就是我需要学习的；跟其他支行比，我们薄弱的就是我需要加强的；跟其他

银行比，与我们不同的就是我需要探索的。

         二、开拓创新，寻找新的市场增长点

         只有不断开发优质客户，扩展业务，增加存款，才能提高效益。我利用个人

的社会关系网，与拆迁公司建立联系，通过拆迁公司，我得到了大批具有储蓄潜能的客户名单。

然后逐个登门拜访，拒绝、冷眼甚至辱骂不可避免，但是值得庆幸的是，通过这种方式，我在原

有的营销和维护个人客户，帮助客户理财的基础上，还挖掘了不少新客户，吸引了大笔新的存款

。

         三、忠诚执着，为支行事业发展尽职尽责

         银行是我学生时代就蒙昧以求的工作场所。毕业之后，我非常幸运的得到了

这份理想的工作。但是要成为一名合格的银行工作人员也并不是一件非常容易的事情，必然需要

不断地学习、持续的磨练。工作一年多后仍然不是银行正式员工的事实让家人有些担忧，他们甚

至为我找了他们认为更好的出路。是坚持自己的理想，还是体谅家人的感受，说实话我徘徊过、

矛盾过。但是理性的思考之后，我毅然决定留在支行，继续努力，用我的成绩实践自己当初的畅

想，也打消家人的顾虑。

         新的一年里，我为自己制定了新的目标，为了让自己尽快成长为一名合格的

银行员工，我将着重从以下几个方面锻炼自己、提升自己。

         一、业务方面。不断更新自己的银行业知识库，既要熟悉传统业务，又要及

时掌握新兴业务；既要有较高的理论水平，也要有熟练操作具体业务的能力；既要学习自己职责

范围内的专业知识，也要主动了解银行的贷款、存款、结算等其他领域的相关知识。

         二、素质方面。养成强烈的责任意识和服务意识，认真对待每一位顾客。严

格要求自己，作风正派，洁身自爱，自觉维护银行工作人员的良好形象。

         三、心理方面。不断经受磨练，理智面对挫折和失败，把行程成熟、稳健的

心理状态作为自己的成长目标。

         明年，我的业绩目标是个人存款到达1个亿。我会不断探索、开拓创新、尽职
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尽责、尽心尽力，自己成长的同时，为支行事业的发展做出属于我的一份贡献。

篇3：银行优秀员工个人总结

         20XX年是工行发展史上浓墨重彩的一年， 工行成功迈出了股份制改革的第一

步。20XX年对支行来讲，是辛勤耕耘的一年,是适应变革的一年，是开拓创新的一年，也是理清思

路、加快发展的一年。在这一年里，各支行及下届分理处机构业务整合平稳发展，综合业务系统

全面推进并取得预期目标。在这一年里，组织和领导给予了我许多学习和锻练的机会。

         一、 强化业务学习，提高自身综合素质，适应新形势的需要。

         我从事储蓄工作以来，十分注重个人业务能力的培养学习。为储户提供规范

优质服务的同时，刻苦钻研业务技能，在熟练掌握了原业务流程的基础上，积极认真地学习新业

务、新知识，遇到不懂的地方虚心向领导及专业科请教学习。随着银行改革的需要，我的工作能

力和综合素质得到了较大程度的提高，业务水平和专业技能也随着工行各阶段的改革得到了更新

和进步。

         二、 以高度的责任心，用户至上的服务理念，将优质工作落到实处。

         20XX年，我在长江村储蓄所任业务主管，主要负责重控、内控、核算质虽、

及柜面正常业务。通过加强内控管理，全所在去年分行开展的核算质虽评比中，从未列于倒数五

十名内，还曾几度位于前三、四十名之列，我个人还曾连续两月在南岸支行被评为“无差错柜员

”。我始终坚持“客户第一”的思想，把客户的事情当成自己的事来办，换位思考问题，急客户

之所急，想客户之所想，大胆开拓思想，征对不同客户采取不同的工作方式，努力为客户提供最

优质服务，以赢得客户对我行业务的支持。在长江村储蓄所工作期间，我同众多客户客户谊发展

成朋友情，多次受到不同类型客户的赞扬，从未接到过一起客户投诉。

         时代在变、环境在变，银行的工作也时时变化着，每天都有新的东西出现、

新的情况发生，这都需要我跟着形势而改变。学习新的知识，掌握新的技巧，适应周围环境的变

化，提高自己的履岗能力，把自己培养成为一个业务全面的工行员工，更好地规划自己的职业生

涯是我所努力的目标。 当然,在一些细节的处理和操作上我还存在一定的欠缺，今后我将一如既往

地做好本职工作，时刻以“服务无止境，服务要创新，服务要持久“的服务理念鞭策和完善自我

，在领导和同事们的关心、指导和帮助中提高自己、更加严格要求自己，为工行的改革发展进程

添砖加瓦，将优质服务工作落到实处！
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