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店长助理个人总结范文

篇1：店长助理个人总结范文

         光阴似箭，日月如俊，一晃xxxx年就过去了。首先感谢公司给予我这么好的

平台、这么好的机会，让我锻炼、学习，同时也感谢各位同事对我工作上的支持和帮助，能学到

以前没有学到的知识，使我受益匪浅。

         我于xxxx年8月来到居安逸，四个月的时间，从做保洁到现在的店长助理。其

中有苦也有乐。对于没有专业技能的我，为了能更好的胜任我的工作，我要边学边干，同时还要

比别人花更多的时间来努力工作，来回报公司、回报雇主。所以，只有拼命工作才是我最好的选

择。

         在这样一个大家庭里，以前没有管理经验，除了给员工灌输公司下达的任务

外，最重要的是和员工一起学习，沟通心态等方面的问题。让大家了解我们上班的目的和公司对

我们的要求，所以要大家除了能学到一些技能外，更重要的是学习做人的道理。要鼓励员工人人

做优秀员工，个个都是最棒的。

         细节决定事业的成功，所以我们要注重细节，我们在这里上班，主要目的就

是做好服务。怎样去做好服务，是我们工作的重点，在服务的过程中，会出现各种各样的问题，

而等待我的就是怎样去解决问题。所以我给自己的任务是不怕出现问题，出现了问题要学会怎样

去解决问题。

         作为一名店长助理，我首先要明确自己的职责，具体归纳为以下几点：

         1、配合店长的工作，工作时及时与店长协调沟通，做好统计工作

         2、认真贯彻公司的经营方针，同时将店里的的经营策略正确并及时的传达给

每个员工，起好承上启下的桥梁作用。

         3、做好员工的思想工作，团结好店内员工，充分调动和发挥员工的积极性，

了解每一位员工的优点所在，并发挥其特长，做到量才适用。增强本店的凝聚力，使之成为一个

团结的集体。

         4、通过各种渠道了解同业信息，了解顾客的购物心理，做到知己知彼，心中

有数，有的放矢，使我们的工作更具针对性，从而避免因此而带来的不必要的损失。

         5、以身作则，做员工的表帅。不断的向员工灌输企业文化，教育员工有全局

意识，做事情要从公司整体利益出发。

         现在，门店的管理正在逐步的走向正规，对店助提出了新的工作要求，熟练

的业务将帮助我们实现各项营运指标。新的一年开始了，成绩只能代表过去。我将以更精湛熟练
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的业务配合店长治理好我们白金店。
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         1、帮助xx项目的运行

         二月初，也是新年的开头，相对去年的补货期间，来年的货量不但没有削减

，反而更多了，对于还没从假期中调整好心态的自己的确是一种挑战。结合去年的工作阅历，自

己硬着头皮挺过了一段丰富的历练：发运的现场，行驶的路上，充斥特别的思绪...深深的印在了

脑海里，留下了一笔不小的财宝。

         总的来说这段期间的项目运行不太抱负，部分客观缘由，当然更多的是自己

的主观缘由。项目面临最大的瓶颈是查找优质的合作专线,所以自己始终在努力帮助资源部查找优

质承运商，收获还算差强人意，像昆明的，山晋商等在价格准时效上提高了不少相比以前的专线

。当然没有从根本上解决期间货物消失迟到的问题，特殊是在云南线货物的迟到率依旧较高。另

外为了巩固xx项目团队的整体实力，加强了对成员的培训包括路线、现场要求、单据的填写要求

等，同时完善了一些业务操作流程，队员整体的力量取得了肯定的进步。

         2、帮助店长工作

         鉴于xx项目的运行特别，工作的需要，二月中旬工作的岗位发生了较大了变

化，由原先的项目的管理工作变为经理助理，帮助经理整理部门的文件。

         总结这期间的工作主要是记录、传达、书写。记录：记录每天部门员工各项

会议的出勤、日常工作表现及公司的各项会议内容、精神，包括早会、晚会、外出等，同时重点

记录部门相关的特别和整改措施;传达：传达公司及其他部门的各项决议、通知等并向上传达公司

的各种信息;书写：书写整理相关材料，包括行动方案目标、部门培训材料、质量认证材料等，同

时包括新进员工的资料、部门需求物品明细等信息。另外，期间的重点工作是跟进新进员工的培

训状况。由于二月份公司招进大批员工，为更好的让员工融入部门，必需亲密了解各员工的培训

、成长。总的来说自己的工作在劳碌中渐渐的融入了，更欣慰的是部门的整体管理水平在经理的

主持、监督下取得了一点点的进步，部门正一点点向一只优秀团队靠近。

         这期间学到的东西，取得的进步，让我也感到些许的欣慰。

篇3：店长助理个人总结范文

         做出了相应的改正。这段时间对我而言是有意义，有价值，有收获的。很荣

幸在台东八路店进行修炼，这里的营业额给我希望。这里的人和事给我走下去的决心!那时候就时

常告诫自己：《我的行动源于我的使命!若要如何全凭自己》。店长助理一职，对我而言不仅仅是

一种认可，更重要的是一种责任，是对员工，对企业对自己的责任，只有肩负起这个责任。为做

好餐厅的服务工作，提升营业额，制定如下计划提纲：
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         1.提升自己的学习力，加强自身综合能力。用最短的时间拿下店长一职。

         2.招聘工作要加强，新员工培训要流程化!利用好服务组长和传菜组长一职，

加强新员工培训。

         3.做好与员工的思想沟通，了解员工工作与生活情况，及时给予有效的帮助

。

         4.检查落实公司规章制度的执行情况和各项工作的完成情况。

         5.安排、带领、检查员工做好营业前的各项准备工作，如实向店长汇报各员

工的工作表现。

         6.加强现场管理意识，及时处理突发事件。掌握客人心态，带领员工不断提

高服务质量。

         7.熟悉各个业务，在工作中发扬吃苦耐劳精神，起到模范带头作用，协助牛

店工作。增强员工的凝聚力。8.合理安排餐厅服务人员的工作，督促服务员做好服务和清洁卫生

工作。9.注意服务员的表现，随时纠正他们在服务中的失误、偏差，并做好员工沟通培训工作。1

0.及时处理顾客投拆，满足顾客需求。我们才有资格引领我们的员工队伍，才无愧于公司赋予我

们的管理职责。一步一步走过来，离不开领导的帮助同事的支持和员工的合作。在此深表感谢!本

店长助理年度总结范文

         进入**已有两个多月了，在这里学到了很多!公司给予我们了很多机会培训。

让我更快速的成长，也在成长的道路上发现了自己的缺点。详细内容请看下文店长助理年度总结

。这段时间对我而言是有意义，有价值，有收获的。
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